Sudjelovanje u demokraciji

Radni materijal za u¢enike 3.2
Sudjelovanje u demokraciji — osnovna pravila i nacela

Sudjelovanje u demokraciji zna¢i sudjelovanje u dogovaranju zajedni¢kog
dobra

U demokracijama svatko — pojedinci ili grupe — mogu sudjelovati i zagovarati svoje interese i
misljenja. Konacna odluka ne mora u potpunosti ispuniti nase ciljeve, no ako ne sudjelujemo, nitko se
na njih neée ni obazirati.

U demokracijama, do odluka i rjeSenja se dolazi kroz borbu misljenja i nadmetanje interesa i
misljenja. Suglasnost se postize kroz kompromis koji sve stranke, ili vecina, moze prihvatiti. Takva
odluka se, u tom vremenu, moze smatrati definicijom zajedni¢kog dobra.

Borba misljenja i politicko nadmetanje generiraju elemente borbe. Stoga je vrlo vazno da svi igraci na
politi¢koj pozornici dogovore sustav pravila postujuci nac¢elo medusobnog uvazavanja.

Osnovna pravila i nacela pregovaranja i borbe misljenja u demokraciji

1. Jasnoc¢a i medusobno uvazavanje:

“Ne slazem se s onim $to govoris,

no do smrti ¢u braniti tvoje pravo da to kazes.*
Voltaire (1694-1778.)

To znaci da na osobe razliCitih interesa i stajaliSta gledas kao na svoje protivnike, ali ne i neprijatelje.
Ne boris se, ve¢ sudjelujes u neCem $to vise nalikuje sportskom natjecanju.

2. Ljudska prava vrijede za sve ljude

Ljudska prava ustanovljuju nacelo nenasilja. Politicko nadmetanje se ostvaruje rije¢ima, argumentima,
idejama, Sarmom i mudroscu.

3. Spremnost na kompromis
@ @ Pokusaj pronaci ,,win-win “ rjeSenja (obje strane pobjeduju).
@ @ Ako to ne ide, nastoj da obje strane pronadu nesto oko ¢ega se mogu sloZiti.
© ® Izbjegavaj ,,win-lose situacije* (jedna strana pobjeduje, druga gubi), bez obzira na to tko
pobjeduje, a tko gubi.
4. Savjeti za pregovaranje

Imajte pred sobom jasnu sliku o svome cilju. Igrac¢i koji znaju §to zele ¢esto pobjeduju upravo iz tog
razloga.

Pokusajte razumjeti stajalista drugih. UsredotocCite se na ono oko ¢ega se mozete sloziti, a ne na ono
oko Cega se ne slazete — traZite zajednicke interese i probleme i radite na njima. Medutim, budite vrlo
jasni o tockama koje su vam bitne. Nemojte prihvatiti rjeSenja koja smatrate nepravednima ili
neucinkovitima i ne predlazite ih drugima.

Pokusajte staviti naglasak na pitanja koja omogucavaju kompromis, doslovce na sve §to je mjerljivo i
moze se izraziti brojkama — na primjer, raspodjela resursa, novca, zemlje ili vremena. Izbjegavajte
sporove oko kolektivnog identiteta (boje, etnickog projekla).
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